
サマリーシート
氏名：

定性目標：

定量目標：

①商品の価値（Producut）

どこの：

誰に：

何を： ②価格体系（Price）

どのように：

③チャネル・売る場所（Place）

単位：万円

必要な経費の内訳 調達の方法 ④販売促進（Promotion）

自己資金

親・兄弟等からの借入

金融機関借入

その他

合 計 合 計

収入合計

支出合計

利益（収入-支出）

（借入返済）

（生活費）

①ターゲット顧客

（来て欲しい顧客像）

②競合他社との違い

（自社商品・サービスの特徴）

設

金額 金額

運

備

想定される・起こり得るリスク 対応方法・解決策

月額収支予測
1ヶ月あたりの収支状況（単位：万円）

開業当初 1年後 2年後 3年後

転

損益分岐点売上高

入 　　開業当初・・・ 

収 売上

　　２年後・・・・・ 

外注費 　　３年後・・・・・ 

　　１年後・・・・・ 

商品仕入

水道光熱費 　　１年後・・・・・ 

必要売上高

出 家賃 　　開業当初・・・ 

支 人件費

　　３年後・・・・・ 

その他経費 　　２年後・・・・・ 

経営理念

経営目標

持っているビジネスの強み 期待されるビジネスチャンス

ビジネスモデル

事業コンセプト

マーケティング

リスク対応

ビジネス名：

資金計画（資金繰り）

資金計画（初期投資）
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